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Szanowni
Panstwo !

Lato za nami. Mozna byto przypuszczac, ze
upaty i urlopy spowolnia nasze dziatania, ale
nicztego!

Wiele przedsiewzie¢ i realizacji zadan
istotnych dla naszej Firmy miato wiasnie
miejsce w okresie tegorocznego lata.

Ich szczegoty sa rozwiniete w artykutach
niniejszego numeru, natomiast ja z mojej
strony chciatem podziekowac¢ ekipom
remontowym, ktore w lipcu i sierpniu,
podczas gdy wiekszos¢ Pracownikow
korzystata z zastuzonego wypoczynku,
dwoity sie i troity aby wykona¢ prace
przewidziane w ramach dorocznego
remontu generalnego naszych maszyn i
urzadzen oraz zrealizowa¢ zaplanowane
inwestycje.

Jedna z najbardziej istotnych dla
METALPOLU inwestycji, ktére zostaty
zrealizowane w ostatnich miesigcach jest
centralnardzeniarnia.

Rdzeniarnia - to jeden z istotnych
elementéw w rozwoju naszej Firmy. W
ramach naszej dtugoterminowej strategii
rozwoju chcemy oferowa¢ naszym Klientom
wyroby coraz bardziej skomplikowane i
wymagajace technologicznie. Jednak
warunkiem produkgji takich wyrobow - o
skomplikowanych ksztattach i wysokich
parametrach - jest dysponowanie
odpowiednimi rdzeniami. W zwiazku z tym
postanowilismy stworzy¢ w METALPOLU
rdzeniarnie ,z prawdziwego zdarzenia”. W
tym celu zakupilismy 6 rdzeniarek : 2 - w
technologii zimnej rdzennicy (cold box) o
objetosci 16 i 30 litrbw oraz 4 rdzeniarki w
technologii goracej rdzennicy. Rdzeniarki te,
wraz z innymi, przeniesionymi z roznych
lokalizacji w naszej Firmie, zostaty
ulokowane w poblizu linii BMID, ktora bedzie
ich najwiekszym odbiorca.

Dodatkowo zainstalowane zostaty
urzadzenia do pokrywania rdzeni
specjalistycznymi pokryciami, specjalna
suszarnia oraz regaty do rdzennic.

Prezes Zarzadu

Nowa rdzeniarnia stanie sie z pewnoscia
wizytowka zmian zachodzacych w
METALPOLu.

Doceniona zostata aktywno$¢ gospodarcza
naszej Firmy na niwie regionalnej:
METALPOL nagrodzony zostat przez
Agencje Rozwoju Regionalnego
wyréznieniem ,Lider Lokalnej
Przedsiebiorczosci 2011". Szczegolne
uznanie Jury wzbudzit wzrost naszej
sprzedazy w roku 2011 - o prawie 100% w
odniesieniu do roku poprzedniego oraz
ilos¢ zrealizowanych inwestycji.

METALPOL Sp. z 0.0.
- Wegierska Gorka

27 wrzesnia mielisSmy okazje gosci¢ w
METALPOLU naszych Klientow oraz
Dostawcéw na dorocznym spotkaniu
organizowanym przeznasza Firme.
Wszyscy Goscie, ktorzy odwiedzili nasz
Zaktad podczas tego spotkania byli pod
wrazeniem zmian, ktore zaszty w
METALPOLU od ubiegtorocznego spotkania,
obiecywali zintensyfikowanie wspotpracy i
zyczylinam dalszego szybkiego rozwoju.

| Marek PODGRODZKI

W tym numerze
Aktualnosci

Na froncie inwestycyjnym
Na Berlin!

Aktualnosci Kadrowe

Niestety tempo naszego rozwoju, z powodu
spowolnienia gospodarczego w krajach
zachodnich oraz perturbacji na krajowych
rynkach drogowych i kolejowych, po
dwudziestoprocentowym wzroscie w
pierwszym poétroczu, nieco zwolnito w 3-cim
kwartale. Mam jednak nadzieje ze czwarty
kwartat zrekompensuje, przynajmniej w
czesci, to spowolnienie.

Mitymi akcentami ostatnich dni przed
wydaniem niniejszego numeru naszego
magazynu byty wizyty w naszej Firmie
osobistosci szczegdlnie zastuzonych w
historii i rozwoju METALPOLU: Pana
Witadystawa ADAMCA oraz Pana Jean-Yvesa
LEBONHOMMEa.

Pan ADAMIEC, ktéry ma obecnie 91 lat, byt
Dyrektorem Odlewni w latach 1950 - 1978.
To w tym okresie zostato zrealizowanych
wiele inwestycji, ktore stuza nam do dzisiaj -
w szczegdlnosci linia DISAMATIC, ktéra byfa
absolutng nowoscia w 6wczesnym polskim
odlewnictwie.

7 kolei Pan LEBONHOMME byt osoba, dzieki
ktorej francuska grupa CF2M zainteresowata
sie nasza Odlewnia i ja kupita, oraz
wizjonerem, ktory w latach 2000 - 2002
wytyczat kierunki rozwoju METALPOLU i
nowe lokalizacje poszczegdlnych
wydziatdw, ale w szczegolnosci byt dla wielu
z nas pedagogiem dzieki ktoremu
zaczelismy inaczej patrze¢ na odlewnictwo
oraz zarzadzanie firma wtej branzy.

Szersze reportaze z wizyt tych osobistosci w
naszej Firmie znajdziecie Panstwo w
nastepnym numerze.

Jak zwykle zycze mitej lektury, oraz prosze o
uwagi na temat informacji i artykutéw,
ktorych oczekiwalibyscie w naszym
magazynie informacyjnym. Wasze sugestie
mozecie wrzuca¢ do skrzynki na portierni,
lub wysyfa¢ na rece Pani Moniki KAKOL -
m.kakol@metalpol.com.

Marek PODGRODZKI
Prezes Zarzadu



GS 24 PAs)4

Na froncie inwestycyjnym

W przedwakacyjnym numerze naszego
magazynu przedstawilismy inwestycje
zrealizowane w pierwszym pétroczu. Okres
urlopowy nie tylko nie zwolnit, lecz wrecz
przyspieszyt tempo realizacji nowych
przedsiewziec.

Zakupilismy spektrometr cyfrowy
najnowszej generacji, ktory udoskonali
proces oceny sktadu chemicznego zeliwa
szarego, sferoidalnego i stopowego i zastapi
aktualnie uzywany spektrometr ARL.

Nowy spektrometr oferuje bardzo rozlegte
mozliwosci co do ilosci analizowanych
pierwiastkow i doktadnosci wskazan.
Spektrometry tej generacji nie wymagaja
rozbudowanej gabarytowo strefy
fotopowielaczy pracujacych w prézni i w
atmosferze argonu, gdzie kazdy
analizowany pierwiastek posiada oddzielny
uktad analizujacy. Spektrometr jest lekki,
miesci sie na biurku tacznie z monitorem i
klawiatura.

Aby moc realizowac¢ w naszej odlewni coraz
bardziej skomplikowane wyroby niezbedny
stat sie rozwdj rdzeniarni, gdyz to gtéwnie
rdzenie umozliwiaja realizacje
rozbudowanych przestrzennie odlewow.

W ostatnim okresie zrobilismy bardzo
istotny postep w tym obszarze.
Uruchomilismy dwie nowe rdzeniarki cold-
box o pojemnosci 35 i 16 litrébw, nowa
rdzeniarke FM do rdzeni wykonywanych w
technologii hot-box, stanowiska do
pokrywania rdzeni specjalistycznymi
powtokami oraz suszarke do rdzeni
ogrzewana gazowo. Zostata zmieniona
rowniez organizacja pracy na rdzeniarni:
rdzeniarki porozrzucane po catym zaktadzie
zostaty zcentralizowane wraz z nowymi
rdzeniarkami w jednej centralnej rdzeniarni,
ktora wykonuje rdzenie dla obu linii
formierskich.

Na chwile obecna dysponujemy czterema
maszynami cold box, piecioma duzymi
rdzeniarkami hot box typu U-200/250,
czterema maszynami typu PS oraz dwoma
rdzeniarkami typu FM. Centralna
rdzeniarnia jest réwniez wyposazona w
stanowiska do pokry¢ rdzeni pokryciami
wodorozcienczalnymi, suszarke do rdzeni,
stanowiska do wiercenia rdzeni, komore do
podgrzewania rdzeni w okresie jesienno-
zimowym oraz dysponuje podrecznym
magazynem rdzennic jak réwniez
magazynem gotowych rdzeni. W
najblizszym czasie zostang uruchomione
kolejne rdzeniarki znajdujace sie juz w
Zaktadzie.
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Kontynuowane byty prace przy ,obwodnicy”
METALPOLU - wykonali$my nowa
nawierzchnie na drodze dojazdowej na pole
wsadowe i do topialni, remont nawierzchni
pozostatych drog wewnetrznych oraz
wymienilismy ptyty podtoza na polu
wsadowym.

Laboratorium Kontroli Jakosci zostato
doposazone w nowe maszyny i urzadzenia
do badan wyrobow, stworzylismy réwniez
unikalne na skale krajowa laboratorium do
badania parametrow oraz zachowania
kotwyw r6znychwarunkach.

Nasze zamierzenia na najblizsza przysztosc
to: doposazenie magazynu wyrobow
gotowych w nowe regaty wysokiego
sktadowania, zakup i montaz
nowoczesnego stanowiska do prob
cisnieniowych armatury i ksztattek wraz z
modernizacjq linii montazowych armatury,
utworzenie nowego magazynu modeli dla
linii DISAMATIC, utworzenie nowego
pomieszczenia na topialni przeznaczonego
dla operatoréw, ogrodzenie placu
magazynowo sktadowego oraz zakup
nowoczesnych maszyn do obrobki
odlewow.

Jan JURASZ
Dyrektor Techniczno - Produkcyjny
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Na Berlin'!

Po Hannover Messe w kwietniu, targach WOD-KAN w
Bydgoszczy oraz ACCADUEO H20 w Ferrarze w maju,
METALPOL uczestniczyt we wrzesniu w renomowanych
targach kolejowych InnoTRANS 2012 w Berlinie.

Wybdr uczestnictwa w tych Targach wynikt z checi
.przekucia” naszych osiagnie¢ na  polskim rynku
kolejowym na nowe kontakty, a pozniej na dostawy dla firm
branzy kolejowej dziatajacych na rynkach europejskich i
Swiatowych.

InnoTrans to najwieksze tego typu kolejowe wydarzenie
na s$wiecie. To tutaj odbywaja sie najwazniejsze premiery
wyrobow, podpisywane s znaczace umowy, nawiazywane
sa nowe kontakty. Na targach tych reprezentowani sa
oferenci kompletnych rozwiazan jak rowniez mate i sSrednie
przedsiebiorstwa z catego Swiata.

Miedzynarodowy charakter jest cecha szczegolna targow
InnoTrans. W tym roku wskaznik udziatu firm zagranicznych
zwiekszyt sie 0 ponad 50%. Bardzo duzo wystawcow byto z
panstw azjatyckich, przede wszystkim z Chin i Japonii.
Ponadto bardzo wzrost udziat przedsiebiorcow
amerykanskich. Mozna stwierdzi¢, ze w Berlinie
reprezentowani byli producenci branzy kolejowej ze
wszystkich kontynentow.

W tym roku w Targach udziat wzieto 2 515 wystawcow z 49
krajow. Wsrod nich byto 54 wystawcéw z Polski. Targi
odwiedzito ponad 100.000 specjalistow z ponad 100
krajow.

Stoisko METALPOLU przyciagneto uwage ponad 30
obecnych i potencjalnych Klientow, ktorzy juz podczas
targow okazywali bardzo duze zainteresowanie naszymi
kompetencjami i produktami oraz che¢ wspétpracy. W
trakcie trwania Targow nawiazane zostaty kontakty z
czotowymi Firmami europejskimi z branzy kolejowe;j,
ktorych zasieg dziatania obejmuje praktycznie caty Swiat.

Smiato mozna powiedzie¢ ze cele ofensywy handlowej
wyznaczone przez Zarzad, a dotyczace rozwoju naszej
wspotpracy z Klientami z branzy kolejnictwa, zostaty
osiagniete i ze po tych Targach z ufnoscia i optymizmem
mozemy patrze¢ w najblizsza, ale takze w dalsza
przysztosc.

Istnieja realne szanse, ze spotkania targowe wprowadza
nasza Firme na tory (dostownie i w przenosni) wielu krajow
co pozwoli naszej Firmie na jeszcze szybszy rozwoj w
najblizszych latach.

Piotr JURASZEK
Szef Sprzedazy Odlewow

|




Jednym z najwazniejszych celéw dziatan Zarzadu
jest rozwiniecie wolumenu wyrobdéw
sprzedawanych przez METALPOL. Aby to
osiagnac Spotka musi pozyskac nowych Klientow.
Aby to osiagna¢, Zarzad podjat decyzje o
znaczacym wzmocnieniu szeregdw Dziatu
Handlowego. Jestesmy przekonani, ze szybko
zasymiluja sie z ,weteranami”, ich zaangazowanie
przyczyni sie do rozwoju Naszej firmy, i ze
efektywnie uzyja swojej wiedzy i doswiadczenia
aby nawiaza¢ nowe kontakty handlowe i
kooperacyjne z polskimi oraz  zagranicznymi
partnerami.

Mam przyjemno$¢ przedstawi¢ sylwetki naszych
nowych kolegow:

Janusz LACH
Specjalista ds. Handlu

W roku 2009 ukonczyt Nauczycielskie Kolegium
Jezykéw Obcych w Cieszynie, gdzie zdobyt tytut
licencjata filologii angielskiej. Dalsza nauke
podjat w Katedrze UNESCO do Badan nad
Przektadem i Komunikacja Miedzykulturowa
Uniwersytetu Jagiellonskiego uzyskujac w 2011r.
tytut magistra translatoryki, dyplom European
Master in Translations. Jednym z wielu atutow
Janusza jest ptynna znajomos¢ jezyka
angielskiego oraz niemieckiego w mowie i
pismie, co pozwala mu na swobodna
komunikacje z klientami zagranicznymi,
przekazanie im naszej pasji do odlewnictwa oraz
oferty METALPOLu.

Prace w naszej Firmie rozpoczat w lipcu na
stanowisku Specjalisty ds. handlu. Zajmuje sie
gtownie klientami z branzy armatury z Europy
Zachodniej oraz z firma Joint Venture Metalpol
UK z Wielkiej Brytanii. Do jego obowiazkow
nalezy m.in.: opracowywanie i wysytanie ofert do
klientéw, prowadzenie uzgodnien z klientami,
przygotowywanie korespondencji, analiza
danych handlowych, prowadzenie dziatan
marketingowych, udziat w targach zagranicznych
irozmowach handlowych.

Janusz dokfada wszelkich staran aby powierzone
mu zadania zostaty wykonane rzetelnie i na czas.
Bedac osoba otwarta, aktywna, tatwo
nawiazujaca nowe kontakty dazy do tego by jego
dziatania przetozyly sie na zdobycie nowych
Klientow. Ma nadzieje, ze jego dotychczasowe
doswiadczenie, wyksztatcenie oraz chec
kontynuowania nauki na kierunku zarzadzanie i
marketing zwiekszy jego kompetencje i umozliwi
rozwoj zawodowy wraz z rozwojem METALPOLU.
Prywatnie Janusz wraz z zong mieszka w Rajczy.
Czas wolny spedza na czytaniu ksiazek oraz
trenowaniu sportow zimowych, gtéwnie
snowboardu. Uprawia rowniez trekking
przemierzajac wysokogorskie tereny.

Aktualnosci kadrow

s | Damian SZNABEL
| Przedstawiciel Handlowy

&

Pochodzi ze Strzegomia woj. Dolnoslaskie, na
state mieszka w Bielsku-Biatej. Od ponad 10-ciu
lat zwiazany jest z dystrybucja materiatow
instalacyjnych. Pracowat jako handlowiec,
przedstawiciel handlowy w duzych
koncernach: Pum Polska (Grupa Saint-Gobain),
BIMS Plus , HTI Bp. Gtownymi zadaniami jakie
byty mu stawiane w poprzednich firmach to
okreslenie rynku docelowego, marketing
ukierunkowany oraz profesjonalizm w
obstudzeklienta.

Wspotprace z METALPOLEM rozpoczat w
czerwcu na stanowisku Przedstawiciela
handlowego. Prowadzi obstuge klientow
krajowych z branzy armatury ze szczegélnym
naciskiem na klientow z terenu potudniowo-
zachodniej i zachodniej czesci Polski.
Odpowiada za nawiazywanie kontaktow
handlowych oraz budowanie statych relacji
marketingowych z klientami na obstugiwanym
terenie, opracowywanie i wysytanie ofert do
klientéw, przygotowywanie przetargéw na
rynku krajowym, analize danych handlowych,
udziat w tworzeniu i wdrazaniu strategii
marketingowych firmy oraz produktéw.

Dzieki doswiadczeniu, ktore nabyt podczas
kolejnych etapow swojej kariery zawodowej,
zamierza pomoc naszej firmie w rozwoju tak
pod wzgledem sprzedazowych jak i
marketingowym. Ma nadzieje, ze tak jak w
poprzednich firmach, jego praca zakonczy sie
sukcesem, ktory bedzie skutkowat nie tylko
dalszym rozwojem naszej firmy ale takze
jeszcze lepszym postrzeganiem nas jako
profesjonalistow narynku.

Wiaczestaw POSOCHOW
Specjalista ds. Handlu

Pan Wiaczestaw wywodzi sie z polskiej rodziny z
Kazachstanu gdzie zdobyt wyksztatcenie i
doswiadczenie. W roku 1997 przyjechat wraz z
zona na pobyt staty do Polski. Juz w Zywcu
urodzity sie jego dzieci, Weronika, ktora
obecnie ma 15 lat oraz Aleksander - dzisiaj 13-
latek. Przez 14 |lat pracowatw Przedsiebiorstwie
Ustug Komunalnych w Zywcu. Dzieki
pochodzeniu p. Wiaczestaw w sposéb
doskonaty postuguje sie jezykiem rosyjskimi i
ukrainskim co przyczynia sie do efektywnej
wspotpracy zKlientamiztych Krajow.
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Prace w METALPOLU rozpoczat w lipcu na
stanowisku Specjalisty ds. handlu. Do jego
gtébwnych zadan nalezy pozyskanie i obstuga
klientow z rynkéw rosyjskojezycznych z branzy
odlewow i armatury poprzez opracowywanie i
wysytanie ofert do klientow, prowadzenie
uzgodnien, przygotowywanie korespondencji,
analize danych handlowych, prowadzenie
dziatan marketingowych, udziat w rozmowach
handlowych.

W wolnym czasie chetnie zajmuje sie ogrodem,
lubi rodzinne wyjazdy na rowerach i wycieczki
pogorach.

Grzegorz KALFAS
Specjalista ds. Handlu

Pan Grzegorz dotaczyt do Naszej Druzyny z
poczatkiem pazdziernika. Po ukonczeniu
studiow wyzszych na Wydziale Ekonomii
Akademii Ekonomicznej w Katowicach
rozpoczat prace w spotce corce Zywieckiej
Fabryki Sprzetu Szpitalnego Famed S.A., gdziew
ciggu ostatnich lat byt zatrudniony na
stanowisku Specjalisty ds. sprzedazy.

W naszej Firmie powierzono mu stanowisko
Specjalisty ds. handlu. Odpowiada za
pozyskiwanie i obstuge klientow krajowych i
zagranicznych w zakresie eksportu armatury.
Do jego obowiazkow nalezy réwniez
prowadzenie dziatan marketingowych poprzez
osobiste odwiedzanie klientow, przekazywanie
aktualnym i potencjalnym klientom informacji
nt. oferty handlowej spotki, utrzymywanie statej
wspétpracyzodbiorcami.

Grzegorz mieszka w Wegierskiej Gorce wraz z
zona Magdalena i corka Karolina, ktéra
niedawno ukonczyta roczek. Od wczesnej
mtodosci jego pasja jest pitka siatkowa. Wraz z
przyjaciotmi z druzyny juniorskiej zatozyt Klub
Sportowy Halny Wegierska Gorka i jest jego
zawodnikiem i dziataczem. Od 14 lat jest
licencjonowanym sedzia pitki siatkowej.
Posiada takze uprawnienia instruktora w tej
dyscyplinie sportu. Lubi spedza¢ wolny czas
aktywnie, wedrujac gorskimi szlakami, biegajac
ioczywiscie grajacwsiatkdwke.

Monika KAKOL
Specjalista ds Kadr




